Hallitushakemus

Lyhyesti itsestéani

Minun nimeni on Kasper Rasinkangas ja olen 22-vuotias talousoikeuden
opiskelija. Olen alun perin Espoosta |ahtdisin mutta nyt olen I6ytanyt
Vaasasta itselleni toisen kotipaikan. Vapaa-ajalla kiinnostuksen kohteitani
ovat urheileminen ja politikan seuraaminen. Olenkin pelannut Idhes koko
elamani ajan erilaisia joukkueurheilulajeja, mikd on parantanut omia
sosiaalisia taitojani. Pidankin suurimpana vahvuutenani juuri kaikkien
kanssa hyvin toimeen tulemista.

Miksi haet Warrantin hallitukseen?

Kuten jo edella mainitsin, niin olen aina ollut kiinnostunut politiikasta ja vaikuttamisesta.
Tarkein syy miksi haenkin Warrantin hallitukseen on se, ettd haluan paasta vaikuttamaan
oman ainejarjeston sisalla ja valvomaan, ettd meidan warranttilaisten edut otetaan huomioon
eri tilanteissa. Lisaksi olen aina ollut kiinnostunut sopimusoikeustieteesta ja siksi
paaaineekseni valikoituikin talousoikeus. Uskonkin tasta kiinnostuksen kohteesta olevan
juuri hyotya yrityssuhdevastaavan pestissa, silla kasitykseni mukaan siina paasee
neuvottelemaan erilaisten yritysten kanssa yhteistydsopimuksista.

Itse en ollut viimevuonna osana yhtakaan warrantin jaostoa, silla en vield fuksivuonna ollut
taysin varma oman aikani riittdvyydesta, kun piti sopeutua uuteen kaupunkiin. Olin kuitenkin
onnekas, silla moni ystavani haki eri jaostoihin ja siksi paasin laheltd seuraamaan niiden
toimintaa konkreettisesti. Paasin myos toimimaan yhtena vuoden 2022 tutorina, minka
johdosta paasin seuraamaan ja tutustumaan vuoden 2022 Warrantin hallitukseen.
Huomasinkin varsin nopeasti, ettd Warrantissa vaikuttaminen olisi juuri sellaista
vaikuttamista, mita olen aina halunnut paasta tekemaan. Paasin myos toimimaan yhtena
Liikuntapaivan sponsorivastaavista ja se, ettd saimme hankittua tapahtumaan todella
laadukkaat sponsorit, antoi minulle uskoa siita, etta tulisin parjagamaan mydskin Warrantin
hallituksessa toisena yrityssuhdevastaavana.

Mika on Warrantin vahvin myyntivaltti ja miten kayttaisit sitda Warrantin myymiseksi
erilaisille yrityksille?

Omasta mielestani Warrantin selkeasti paras myyntivaltti on se, ettd me olemme Suomen
toiseksi suurin kauppatieteilijdiden ainejarjestd. Tama voisi mahdollistaa viela suuremman
markkinointi potentiaalin myds laajemmin kansallisella ja kansainvalisella tasolla, mita ei
viela omasta mielestani tdysin saada maksimoitua. Vaasan sisalla toki on jo saatu hyvin
tuotua tata faktaa esille, mutta muualla Suomessa suuri osa yrityksista ei tata viela
suurimmilta osin ole tajunnut. Liséksi koen, etta yrityssuhdevastaavan tulisi myos painottaa
meidan todella vahvaa yhteisdllisyyttamme ja vastuullisuutta kaikessa tekemisessa, joissa
koen meidan olevan jo nyt yksi Suomen parhaista ainejarjestoista.
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